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IMMOBILIER SE LANCER DANS LA
" NEGOCIATION IMMOBILIERE
NOTARIALE EN PERIODE DE CRISE

B4

DUREE : 7h de formation &

distance. OBJECTIFS :

coUT DE LA FORMATION: A Plissue de la session de formation, le participant sera capable de :

‘5)25;;;:”:0“ 430€ HT par  Evaluer son projet de création de service de négociation immobiliére.
 Maitriser le périmetre d’exercice de I'activité de négociation immobiliére.

PUBLIC CONCERNE : V/ ldentifier les moyens & mettre en place et le retour sur investissement.

Notaires titulaires, Dével . A diffé t sthodes d ial

) (S BEE RIS L v/ Développer son service grace aux différentes méthodes de vente notariale.
V/ Travailler en réseau pour favoriser I'inter-études entre notaires.

RREREG S ,  Se positionner face a la concurrence et gérer la relation avec les agences.
Il N’y a pas de prérequis pour suivre
cette formation.

®

i

n MOYENS TECHNIQUES :
Formation en classe virtuelle: .
animation dispensée par PEDAGOGIE : Notaire reconnu dans la pratique de la négociation immobiliére
visioconférence avec notariale et/ou enseignant dans les cursus immobiliers.
projection de supports. Dans
ce cadre, la participation a la
formation nécessite I'utilisation d’'un
ordinateur équipé d’'une caméra PROGRAMME
et d’'un microphone, ainsi qu’une
connexion internet suffisante. Un
casque audio est recommandé. Les
acceés a la classe virtuelle seront
adressés par mail aux participants.

@ METHODES PEDAGOGIQUES: m

Cours magistral et interactif

Les thémes abordés au cours de la journée se font au travers d’exemples concrets
(cas pratiques).

(questions/réponses). Etude de Les intéréts et enjeux de la création d’un service de négociation immobiliere
cas pratiques selon la répartition ; i L. s . s L

suivante : 70% théorie / 30% La réglementation et les nouvelles conditions d’exercice de l'activité
pratique. Projection du cours La négociation au sein de l'office notarial : synergie et développement

sur écran (vidéoprojecteur)
accompagnée le plus souvent d’'un
support numérique.

g METHODES D’EVALUATION:

Une évaluation de l'acquisition des
compétences est réalisée au cours
de la formation au travers d’'un QCM.

14h-17h30

MODALITES ET DELAIS D’ACCES :

lﬁ Inscription sur : )} . . .

W https://formation.adnov.fr/ Les méthodes de mise en vente et le travail en réseau
et e e mod 6 IELIOT. Le retour sur investissement : cas pratiques et exemples chiffrés
Les inscriptions sont possibles . . . . .
jusqu’a 48 heures avant le début de De la théorie a la mise en pratique pour créer son service

la formation. Un bon de commande
Vvous sera envoyé a l'issue de votre
inscription.

La convocation a la formation vous
sera adressée environ 15 jours avant
le début de la formation accompa-
gnée de la convention de formation
qui sera a nous retourner signée.
Les supports de cours vous seront
adressés au plus tard le jour de la

GESTION DU HANDICAP
Si vous souhaitez des informations pour I'accessibilité aux personnes en situation
de handicap, contactez-nous par écrit a : organismeformation@adnov.fr

formation.

A lissue de la formation et sous

MEEETE Gl ) reeepifion €12 [ el POUR PLUS D’INFORMATIONS,
d’émargement signée, un certificat e
de réalisation (attestation de pré- CONTACTEZ-NOUS AU 0 800 710 620 jr=ti=uis

sence) vous sera envoyé. La facture
sera éditée a l'issue de la formation
et envoyée par courrier a l'office.

Pour consulter nos statistiques, cliquez ici

Déclaration d’activité enregistrée sous le numéro 93131786013 ;
du préfet de région de Provence-Alpes-Céte d’Azur. ADNOV | Formation 36
Ce numéro ne vaut pas agrément de I'état. LE CATALOGUE



